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Исследование направлено на обоснование проблемных вопросов, раскрыва-
ющих возможности сценарных вариантов развития ценовой политики в ус-
ловиях технологического взаимодействия. Рассматриваемые методические 
подходы применения различных вариантов ценовой политики позволили вы-
делить основные параметры участников технологического взаимодействия: 
использование ресурсов, изменяемость прибыли и цен, соотношение спроса  
и предложения на рынке товаров производственного назначения. Основываясь  
на учете особенностей применяемых методических подходов, можно полу-
чить следующие результаты: обосновать число участников технологического 
взаимодействия; оценить степень их участия на каждом переходе изготов-
ления конечного продукта и выхода его на рынок; определить зависимость 
достигнутого размера продаж от уровня обоснованности принимаемых ре-
шений применительно к ценовой политике и плановому регулированию про-
цессом ценообразования; обеспечить достоверную оценку о складывающихся  
на рынке спросе и предложении. Указанные особенности повышают веро-
ятность расширения фундаментальных принципов теории неоклассической 
экономики применительно к малоисследованным аспектам развития ценовой 
политики в условиях технологического взаимодействия. В рамках процесса 
использования методических подходов показана практическая применимость 
сценарного подхода, сфокусированного на осуществлении целей технологи-
ческого взаимодействия и проявляющегося в развитии прогнозных сценариев 
ценовой политики, основанной на ключевых параметрах, сочетание которых 
дает возможность конструировать потенциальные сценарии.  

Ключевые слова: ценовая политика, технологическое взаимодействие, сценар-
ный подход, развитие, прибыль, цена.

Введение. Оптимизация результатов производ-
ственной деятельности является главной целью лю-
бого предприятия реального сектора экономики, 
что актуализирует проблематику, связанную с про-
цессами формирования и управления прибылью. 
В современных условиях стремительно быстрых 
изменений на рынке товаров производственного 
назначения, а также в связи со структурными из-
менениями в конкурентной конъюнктуре, эффек-
тивное управление производственными процесса-
ми, ориентированными на максимизацию прибыли, 
становится ключевым фактором успеха любой про-
изводственной структуры. Актуализируется необ-
ходимость в комплексном подходе к формирова-
нию прибыли, гибкой системе ценовой политики, 
контроле за складывающимися на рынке товаров 
производственного назначения величины спроса  
и предложения. Разработка сценариев развития це-
новой политики, направленных на увеличение при-
были, требует тщательной оценки и постоянного 
мониторинга технологических возможностей про-
мышленных предприятий, направленных на поиск 
новых форм взаимодействия, что позволит им адап-

тироваться к изменениям на рынке товаров произ-
водственного назначения и достигать своих страте-
гических целей.

Ориентация промышленных предприятий  
на увеличение прибыли способствует формирова-
нию новых форм взаимодействия. Так, объедине-
ние технологических потенциалов промышленных 
предприятий позволяет им становиться участни-
ками и функционировать в рамках технологиче-
ского взаимодействия, что не снижает степени их 
самостоятельности и независимости, а, наоборот, 
стимулирует разработку и внедрение стратегий  
и тактик, направленных на увеличение выручки, 
оптимизацию затрат и повышение доходности про-
изводственной деятельности. Основным аспектом 
достижения устойчивого роста прибыли стано-
вится использование всего арсенала и возможно-
стей ценообразования. Рациональное использова-
ние технологического потенциала промышленных 
предприятий также следует отнести к важнейшим 
аспектам достижения устойчивого роста и макси-
мизации прибыли. Технологический потенциал, 
включающий в себя все технологические ресурсы 
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(технологические процессы, современные конку-
рентоспособные технологии, технологические раз-
работки и проекты), приобретает общедоступный 
характер.

Эффективное управление технологическими ре-
сурсами позволяет не только повысить производи-
тельность труда, но и значительно обеспечить рост 
доходности каждого участника технологического 
взаимодействия. Рыночная направленность ис-
пользования технологических ресурсов позволяет 
минимизировать затраты на технологическую под-
готовку производства и повысить конкурентоспо-
собность выпускаемых продуктов.

Исследование проблем ценовой политики в ус-
ловиях технологического взаимодействия в конку-
рентных условиях рынка товаров производствен-
ного назначения приобретает актуальное значение 
исходя из складывающихся условий:

— обоснованность сценарного подхода к разви-
тию ценовой политики в реальном секторе эконо-
мики с выявлением причинно-следственных связей 
факторов цены: рыночный спрос и предложение, 
цены и объемы выпускаемых товаров участниками 
технологического взаимодействия, прибыль;

— целевая направленность максимизации ге-
нерируемой прибыли в соответствии с технологи-
ческими ресурсами предприятия и конъюнктурой, 
сложившейся на современном рынке товаров про-
изводственного назначения.

Обзор литературы. Трансформация сложивших-
ся экономических процессов продиктована необхо-
димостью дополнительных исследований в области 
ценовой политики в условиях технологического 
взаимодействия на уровне предприятий реального 
сектора экономики. Результаты проводимых иссле-
дований позволяют подтверждать, что разработка 
и реализация ценовой политики осуществляется  
в контексте стратегической направленности субъ-
екта хозяйствования, ориентированного, в том чис-
ле, на определенный сегмент рынка, в частности 
рынка товаров производственного назначения [1–
8]. Исследователями подчеркивается, что процесс 
ценообразования носит многогранный характер, 
раскрывает корреляцию цены и ценообразующих 
параметров, отражает технологические особенно-
сти ее формирования и способность к изменениям 
во времени [2, с. 36–39]. Большое внимание иссле-
дователями уделяется выявлению факторов, оказы-
вающих наибольшее влияние на ценовую политику. 
Так, на основании учета внутренних факторов кон-
кретизируется специфика продуктов, подлежащих 
реализации, раскрываются тактические цели пред-
приятий, определяются объемы продаж, осущест-
вляется контроль качества производимых продук-
тов. Внешние факторы в большей мере оказывают 
влияние на выявление спроса на производимые 
продукты, оценку уровня конкуренции на рынке, 
установление партнерских взаимоотношений [4]. 
Следовательно, акценты научных исследований 
направлены на процессы выявления сценарных 
вариантов развития ценовой политики с учетом 
современных изменений, в частности в условиях 
технологического взаимодействия участников рын-
ка товаров производственного назначения [9–15]. 
Наряду с этим важность применения сценарного 
подхода в целях достижения устойчивого техноло-
гического взаимодействия обусловливается целями 
ценовой политики, ориентированной на продви-
жение своих продуктов на рынок. Определяющую 
роль играют решения о вариантах установления вы-

соких, средних или низких ценовых параметров. Ре-
шение обозначенных проблемных аспектов требует 
глубокого анализа рынка, оперативного управления 
ценами, адаптации к меняющимся конкурентным 
условиям, согласованности ценовой политики с об-
щей стратегией каждого участника технологическо-
го взаимодействия.

Методология исследования. Целесообразность 
применения общенаучных методов подтверждается 
следующими доводами. Назначение метода обоб-
щения состоит в возможности раскрытия сущно-
сти ценовой политики в условиях технологического 
взаимодействия. Метод конструирования понятий 
направлен на развитие терминологической основы 
концептуальных элементов, раскрывающих цено-
вую политику участников технологического вза- 
имодействия. Использование метода аргументации 
ориентировано на раскрытие вариантного выбора 
сценариев ценовой политики, позволяющих выде-
лить принципиально новые параметры примени-
тельно к условиям рынка товаров производствен-
ного назначения. Благодаря методу логики будет 
обоснована действенность алгоритма достижения 
прибыли с учетом соотношения спроса и предложе-
ния относительно каждого технологического пере-
хода.

К числу примененных при исследовании методо-
логических подходов отдано предпочтение матрич-
ному и сценарному подходам. Матричный подход 
ориентирован на выявление характера изменений 
исследуемых показателей участников технологиче-
ского взаимодействия. Сценарный подход позволит 
определить варианты изменения цен в зависимо-
сти от ситуации, складывающейся на рынке това-
ров производственного назначения. Применение 
модели межотраслевого баланса Леонтьева в каче-
стве методического инструментария позволит про-
извести аналитические расчеты сценариев оцен-
ки участников технологического взаимодействия  
на основе их ключевых параметров, включающих 
компоненты матрицы, потребление ресурсов, цены 
и изменения уровня цен.

Результаты исследования. Исходя из необходи-
мости отслеживания процедур, связанных с цено-
вой политикой, а также процессов, протекающих 
на рынке товаров производственного назначе-
ния, следует воспользоваться основополагающими 
принципами теории неоклассической экономики. 
В целях определения векторной направленности 
трансформации установленных цен, стоимостного 
объема произведенного продукта и сложившихся 
затрат следует ввести и соблюдать ряд допущений:

— на рынке товаров производственного назна-
чения осуществляет свою деятельность определен-
ное количество участников, занимающихся постав-
ками необходимых для производства ресурсов;

— другие участники рынка ориентированы  
на изготовление и поставку необходимых комплек-
тующих изделий;

— третья группа участников рынка является 
производителями конечного продукта.

Все без исключения участники рынка товаров 
производственного назначения располагают воз-
можностью влиять на уровень цены, величина ко-
торой будет зависеть от сложившегося на рынке 
спроса и объема, предназначенного для реализа-
ции изготовленного продукта. Сведения, связанные  
с вероятностью рыночных колебаний спроса, на-
ходятся в корреляционной зависимости от количе-
ства поставленного на рынок продукта всеми без 
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исключения партнерами технологического взаи-
модействия. Тем самым имеющимися сведениями  
о спросе и формирующемся объеме продаж не мо-
гут воспользоваться участники рынка товаров про-
изводственного назначения, не входящие в число 
участников технологического взаимодействия. Не-
посредственные участники технологического вза- 
имодействия располагают достоверными сведения-
ми об объемах продаж каждого из них. Доступность 
информации является основой повышения эффек-
тивности ценообразования. Участники технологи-
ческого взаимодействия получают определенную 
свободу в принятии обоснованных решений каса-
тельно ценовой политики, что гарантирует дости-
жение высокого уровня продаж.

Ценовая политика напрямую связана с упоря-
дочением товарных потоков участников техноло-
гического взаимодействия и определяется, в таком 
случае, возникновением прецедента технологи-
ческого перехода. На каждом из технологических 
переходов возникает необходимость в информации 
об объемах изготовленного продукта, что сказыва-
ется на процессе ценообразования, который, с од-
ной стороны, зависит от технологических затрат  
на изготовление продукта, а с другой — от его тех-
нологической трудоемкости. В сложившихся усло-
виях характер цены может меняться. Во-первых, 
она может не зависеть как от цен, сложивших-
ся у конкурентов за аналогичные продукты, так  
и от цен, предлагаемых участниками технологи-
ческого взаимодействия. Во-вторых, цена на каж-
дом технологическом переходе может изменяться  
на расчетную величину, учитывающую размер по-
несенных технологических затрат и ценовые пред-
ложения рыночных конкурентов. При этом ко-
нечный технологический переход ориентирован 
на рыночный сбыт готового продукта. В-третьих, 
ситуация, когда результат конечного технологи-
ческого перехода рассматривается как появление 
нового готового продукта на рынке товаров про-
изводственного назначения. При этом цена изме-
няется на расчетную величину соразмерной с объ- 
емом потребленных ресурсов технологической тру-
доемкостью и ценовыми предложениями конку- 
рентов.

Обладая таким преимуществом, как доступность 
к плановому регулированию ценообразованием, 
участники технологического партнерства нивели-
руют ценовые риски, поскольку, если у них цены 
будут выше, чем у конкурентов за аналогичные 
продукты, это может привести к потере покупате-
лей и падению объемов продаж. Тем самым участ-
ники технологического взаимодействия способны 
контролировать изменение цен на уровне всех 
технологических переходов: «поставщики необхо-
димых комплектующих изделий», «производители 
конечного продукта», включая переход, ориентиро-
ванный на запросы рынка товаров производствен-
ного назначения. Такое положение участников 
технологического взаимодействия, связанное с на-
личием оперативных сведений, обладает рядом пре-
имуществ: своевременное получение данных, свя-
занных с прогнозированием спроса и, тем самым, 
эффективное использование производственных 
мощностей и нивелирование технологических по-
терь; проведение ценовой политики в соответствии 
со стратегией своего развития, снижение дисбалан-
са между ценами и стратегическими целями; карди-
нально увеличить прибыльность каждого участника 
технологического взаимодействия.

Наличие особенностей и явных преимуществ 
технологического взаимодействия расширяет воз-
можные варианты сценариев проведения ценовой 
политики на рынке товаров производственного на-
значения. Так, первый вариант ценовой политики, 
ориентированный на сохранение ценового сегмен-
та рынка участниками технологического взаимо-
действия, предусматривает наличие фиксирован-
ных цен. Суть данного сценария заключается в том, 
что все участники технологического взаимодей-
ствия устанавливают цены исходя из собственного 
представления рыночной конъюнктуры. Общим для 

Примечание. Здесь и далее:
ряд 1 — значения (параметры) первого участника технологи-
ческого взаимодействия;
ряд 2 — значения (параметры) второго участника технологи-
ческого взаимодействия;
ряд 3 — значения (параметры) третьего участника технологи-
ческого взаимодействия.

Рис. 1. Характер изменений вектора спроса на конечный 
продукт (сценарий неизменности цены). 

Источник: рассчитано автором

Рис. 2. Характер изменений вектора цен 
(сценарий неизменности цены).
Источник: рассчитано автором
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всех участников является условие неизменности 
цены при изменении спроса (рис. 1, 2, 3). Для вы-
явления характера изменений исследуемых показа-
телей будет применен матричный подход, а мето-
дическим инструментом будет являться положения 
модели межотраслевого баланса Леонтьева (табл. 1, 
2). Как результат, на основе достигнутых величин 
запланированных параметров каждого участника 
технологического взаимодействия наибольшая при-
быль достанется тому из них, кто сумеет избежать 
снижения уровня доходности готовых продуктов  
на заключительном технологическом переходе.

Второй сценарий ценовой политики предусма-
тривает оценку состояния участников технологи-

ческого взаимодействия на рынке товаров произ-
водственного назначения исходя их регулируемых 
цен (рис. 4, 5, 6). Суть второго сценария состоит 
в возможности регулирования участниками техно-
логического взаимодействия своих цен на основе 
получаемой информации об изменениях величины 
спроса (табл. 3, 4). Как результат, на основе достиг-
нутых величин запланированных параметров каж-
дого участника технологического взаимодействия 
наибольшая прибыль достанется тому из них, кто 
будет использовать гибкое регулирование ценой 
относительно своего конечного продукта, прини-
мая во внимание рыночный спрос на этот продукт. 
Размер прибыли будет зависеть от мобильности  
и состава участников технологического взаимодей-
ствия.

Рис. 3. Характер изменений вектора прибыли
 (сценарий неизменности цены).
Источник: рассчитано автором

Таблица 1

Сценарий оценки участников технологического 
взаимодействия, поставляющих необходимые 

комплектующие изделия при неизменных ценах

№
п/п

Параметры

Участники 
технологического 
взаимодействия

1 2 3

1.
Составляю- 
щие 
матрицы, Ai

минимальные 0,15

средние 0,25

максимальные 0,35

2.
Использова- 
ние 
ресурсов, Ci

минимальное 0,15

среднее 0,25

максимальное 0,35

3. Цены, Pi

минимальные 3

средние 4

максимальные 5

4.
Динамика 
цен, Kpi

фиксированные

0

0

0

Источник: рассчитано автором

Таблица 2

Сценарий оценки участников технологического 
взаимодействия, производящих конечный продукт 

при неизменных ценах

№
п/п

Параметры
1

Участники 
технологического 
взаимодействия

2 3

1.
Составляю- 
щие 
матрицы, Ai

минимальные 0,15

средние 0,25

максимальные 0,35

2.
Использо- 
вание 
ресурсов, Ci

наименьшее 0,15

среднее 0,25

наибольшее 0,35

3. Цены, Pi

минимальные 9

средние 11

максимальные 12

4.
Динамика 
цен, Kpi

фиксированные

0

0

0

Источник: рассчитано автором

Рис. 4. Характер изменений вектора спроса 
на конечный продукт 

(сценарий регулируемых цен). 
Источник: рассчитано автором
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Особенность третьего сценария заключается  
в оценке состояния участников технологического 
взаимодействия на рынке товаров производствен-
ного назначения при условии, когда две группы 
реализуют производственный процесс исходя их 
регулируемых цен, в то же время третья группа 
осуществляет производственный процесс, исполь-
зуя сценарий фиксированных цен. Согласно данно-
му сценарию (рис. 7, 8, 9), две группы участников 
технологического взаимодействия осуществляют 
регулирование цен на основе информации об изме-
нениях величины спроса, третья группа — сохраня-
ют фиксированные цены (табл. 5, 6). Как результат,  
на основе полученных расчетным путем данных 
можно утверждать, что при использовании рассма-
триваемого сценария ценовой политики наимень-
шую прибыль будет иметь та группа участников, 
которая осуществляла производственный про-

цесс исходя из фиксированных цен на конечный  
продукт.

Обобщая результаты рассмотрения трех сце-
нариев ценовой политики, можно заключить, что 
аналитическое трактование оценивания участников 
технологического взаимодействия содержательно 
представительно и осуществляется исходя из харак-
тера изменений вектора прибыли любого участника 
технологического взаимодействия, сконцентриро-
ванного на основе определенных параметров:

— в первом сценарии оценка осуществлялась 
исходя из установления каждым участником техно-
логического взаимодействия цен с учетом индиви-
дуального представления рыночной ситуации, когда 
цены фиксируются на постоянном уровне, в то вре-
мя как спрос меняется. Опираясь на полученные 
значения, принимая во внимание сформировавши-
еся требования к оцениванию, делается понятным, 
что наиболее высокую прибыль получает участник 
технологического взаимодействия, предложивший 
более высокую цену на готовый продукт;

— во втором сценарии оценка выполнялась, 
основываясь на определении участниками техно-
логического взаимодействия цен, по информации, 
отражающей величину изменения спроса. Основы-
ваясь на достигнутых расчетных данных, можно за-
фиксировать ситуацию, при которой максимальную 
прибыль получит участник технологического взаи-

Рис. 5. Характер изменений вектора цен 
(сценарий регулируемых цен). 
Источник: рассчитано автором

Рис. 6. Характер изменений вектора прибыли 
(сценарий регулируемых цен).
Источник: рассчитано автором

Таблица 3

Сценарий оценки участников технологического 
взаимодействия, поставляющих необходимые 

комплектующие изделия при регулируемых ценах

№
п/п

Параметры

Участники технологического 
партнерства

1 2 3

1.
Составляющие 
матрицы, Ai

0,15 0,15 0,15

2.
Использование 
ресурсов, Ci

0,15 0,15 0,15

3. Цены, Pi 4 4 4

4. Динамика цен, Kpi 0,0002 0,0004 0,002

Источник: рассчитано автором

Таблица 4

Сценарий оценки участников технологического 
взаимодействия, производящих конечный продукт  

при регулируемых ценах

№
п/п

Параметры

Участники технологического 
партнерства

1 2 3

1.
Составляющие 
матрицы, Ai

0,15 0,15 0,15

2.
Использование 
ресурсов, Ci

0,15 0,15 0,15

3. Цены, Pi 8 8 8

4. Динамика цен, Kpi 0,0002 0,0004 0,002

Источник: рассчитано автором
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модействия, проявивший гибкость в регулирова-
нии ценовых изменений на свой конечный продукт  
в зависимости от спроса на этот продукт;

— третий сценарий отличается от предыдущих 
тем, что не все участники рынка товаров производ-
ственного назначения ведут себя одинаково. Так, 
два участника технологического взаимодействия, 
ориентируясь на величину спроса, осуществляют 
регулирование цены на свои продукты. Третий 
участник оставляет цены неизменными, фиксиро-
ванными. По результатам расчетов можно заклю-
чить, что наименьшую прибыль имеет участник тех-
нологического взаимодействия, ориентировавший 
производственный процесс на применение фикси-
рованных цен на конечный продукт;

— по результатам оценки участников техноло-
гического взаимодействия можно констатировать, 

Рис. 7. Характер изменений вектора спроса 
на конечный продукт 

(сценарий комбинирования установления цен). 
Источник: рассчитано автором

Рис. 8. Характер изменений вектора цен 
(сценарий комбинированного установления цен). 

Источник: рассчитано автором

Рис. 9. Характер изменений вектора прибыли 
(сценарий комбинированного установления цен). 

Источник: рассчитано автором

Таблица 5

Сценарий оценки участников технологического 
взаимодействия, поставляющих необходимые 

комплектующие изделия, как при регулируемых ценах, 
так и при фиксированных ценах

№
п/п

Параметры

Участники 
технологического 
взаимодействия

1 2 3

1.
Составляющие 
матрицы, Ai

0,15 0,15 0,15

2.
Использование 
ресурсов, Ci

0,15 0,15 0,15

3. Цены, Pi 4 4 4

4. Динамика цен, Kpi 0,0002 0,0004 0,0

Источник: рассчитано автором

Таблица 6

Сценарий оценки участников технологического 
взаимодействия, производящих конечный продукт, как при 

регулируемых ценах, так и при фиксированных ценах

№
п/п

Параметры

Участники 
технологического 
взаимодействия

1 2 3

1.
Составляющие 
матрицы, Ai

0,15 0,15 0,15

2.
Использование 
ресурсов, Ci

0,15 0,15 0,15

3. Цены, Pi 8 8 8

4. Динамика цен, Kpi 0,0002 0,0004 0,0

Источник: рассчитано автором
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что как участники технологического взаимодей-
ствия будут устанавливать цены на свои продукты, 
определяет их ценовая политика. Она включает  
в себя решения о том, будут ли участники техноло-
гического взаимодействия устанавливать высокие, 
низкие или средние цены, каким образом будут ре-
агировать на ценовые изменения конкурентов. Так-
же участники технологического взаимодействия, 
исходя из собственных стратегических позиций, 
ориентированы на принятие решений, связанных 
с вопросами оптимизации производственных про-
цессов, соблюдения последовательности техноло-
гических переходов, сокращения операционных 
расходов, снижения затрат на поставляемые для 
производства ресурсы и комплектующие изделия. 
Фактически, участники технологического взаимо-
действия имеют оперативные сведения о стоимо-
сти производимых продуктов и, тем самым, могут 
спрогнозировать сценарные варианты достижения 
максимальной прибыльности (рис. 3), обеспечения 
финансовой стабильности, повышения конкуренто-
способности своих продуктов и завоевание устой-
чивого положения на рынке товаров производ-
ственного назначения.

Применяемый методический подход позволя-
ет участникам технологического взаимодействия  
своевременно вносить коррективы в технологиче-
ские и производственные процессы, оптимизиро-
вать процессы формирования своих доходов, осно-
вываясь на оценке сценарных вариантов ценовой 
политики, управлять затратами путем контроля над 
производственными ресурсами (рис. 4). Рыночная 
стабильность или нестабильность может оказывать 
значительное влияние на производственную дея-
тельность участников технологического взаимодей-
ствия. В случае ужесточения рыночной ситуации 
они будут вынуждены нести дополнительные за-
траты на собственные производственные процес-
сы, что может привести к повышению цен на их 
продукты. Повышение цен (рис. 6), в свою очередь, 
может снизить спрос на производимые продукты 
и в конечном счете привести к финансовой неста-
бильности. Снижение спроса и увеличение затрат 
на производство могут негативно отразиться на по-
казателе прибыли каждого участника технологиче-
ского взаимодействия. Рыночные изменения могут 
привести к неопределенности и повышенным ри-
скам для участников технологического взаимодей-
ствия, что приведет к временным затратам в части 
адаптации к новым рыночным условиям и требо-
ваниям. У участников технологического взаимодей-
ствия, оперативно реагирующих на рыночные по-
требности, просматривается устойчивая тенденция 
к достижению положительного конечного результа-
та. Как факт, они имеют реальную возможность по-
лучить максимальную прибыль в сравнении с дру-
гими участниками, которые медленно реагируют  
на изменения рыночной конъюнктуры.

Данные на рис. 7, 8 и 9 позволяют наглядно про-
иллюстрировать системное взаимодействие всех 
участников друг с другом. Как результат, участники, 
ориентирующиеся на фиксированные цены, облада-
ют меньшими возможностями получения прибыли. 
В противоположность этому участники, оперативно 
реагирующие на меняющуюся рыночную конъюн-
ктуру, заблаговременно предпринимают надлежа-
щие действия и будут иметь больше шансов полу-
чения максимальной величины прибыли.

Заключение. Разработка сценариев развития 
ценовой политики представляет собой сложный 

динамичный процесс и зачастую обладает специ- 
фическими свойствами. Направление развития тех-
нологического взаимодействия подвержено вли-
янию как организационно-управленческих, так  
и технико-технологических изменений в деятель-
ности его участников. Системное отслеживание 
направлений развития технологического взаимо-
действия дает возможность вносить необходимые 
коррективы в показатели производственной дея-
тельности.

Осуществимость реализации исследуемых задач 
и достижимость прогнозируемых результатов име-
ют высокую степень вероятности по следующим 
основаниям:

— исследование актуальных направлений 
трансформации ценовой политики, связанной  
с технико-технологическими тенденциями разви-
тия технологического взаимодействия участников 
реального сектора экономики; 

— обоснованность исследуемых проблем цено-
вой политики, основанной на современных, пер-
спективных, реальных научных результатах.

Матричный подход ориентирован на расшире-
ние методического инструментария организаци-
онно-управленческой подготовки к подбору участ-
ников технологического взаимодействия с учетом 
многообразия вариантов изменения параметров 
их производственной деятельности. Практическое 
значение исследования направлено на наращива-
ние возможностей по расширению круга участни-
ков технологического взаимодействия с учетом их 
технологической готовности и способности прове-
дения гибкой ценовой политики, направленной на 
достижение прибыльных результатов деятельности.
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The research is aimed at substantiating the problematic issues that reveal  
the possibilities of scenario options for the development of pricing policy in  
the conditions of technological interaction. The considered methodological 
approaches of applying different variants of pricing policy allowed us to identify 
the main parameters of the participants of technological interaction: the use of 
resources, profit and price variability, the ratio of supply and demand in the market 
of production goods. Based on taking into account the features of the applied 
methodological approaches, it is possible to obtain the following results: to justify 
the number of participants of technological interaction; to estimate the degree of 
their participation at each transition of manufacturing of the final product and its 
entry into the market; to determine the dependence of the achieved size of sales 
on the level of validity of decisions made in relation to pricing policy and planned 
regulation of the pricing process; to provide a reliable assessment of the emerging 
market demand and supply. These features increase the likelihood of extending the 
fundamental principles of the theory of neoclassical economics in relation to the little-
explored aspects of price policy development in the conditions of technological 
interaction. In the framework of the process of using methodological approaches, 
the practical applicability of the scenario approach, focused on the implementation 
of the goals of technological interaction and manifested in the development of 
forecast scenarios of pricing policy based on key parameters, the combination of 
which make it possible to construct potential scenarios.

Keywords: pricing policy, technological interaction, scenario approach, development, 
profit, price.
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